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✦ E X E R C IȚ I U  D E  C L A R I TAT E  P R O F E S I O N A LĂ

R E S U R S E  G R AT U I T E  ·  P R O F E S I O N I Ș T I  &  A N T R E P R E N O R I

Am un talent.

Și vreau să construiesc
ceva real din el.
Mulți oameni știu ce fac bine — dar nu au articulat niciodată pentru cine e

asta, ce produce concret și de ce ar alege cineva să plătească pentru asta.

Exercițiul acesta construiește puntea dintre talent și ofertă.

Pentru angajați în tranziție Pentru freelanceri la început Talent → Ofertă concretă

Talentul fără formă e invizibil pe piață. Exercițiul acesta îi dă formă.
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D E  L A  A C T I V I TAT E  L A  R E Z U LTAT

Coloana stânga e ce faci tu. Coloana dreapta e ce primește clientul.

Completează ambele.

C E  FAC  E U  C O N C R E T
C E  P R I M EȘT E  C L I E N T U L  /  C E  S E  S C H I M BĂ  P E N T R U
E L

Ex: „Fac fotografii" → „Clientul are imagini cu care se prezintă profesional și atrage mai mulți clienți"

2
C L I E N T U L  TĂU  I D E A L  —  Î N A I N T E ,  Î N  T I M P U L ,  D U PĂ

Descrie o persoană reală, nu un profil abstract. Cum arată situația ei?

Î N A I N T E  SĂ  LU C R E Z E  C U  M I N E  —  C E  P R O B L E MĂ  A R E ,  C E  S I M T E

D U PĂ  C E  LU C R E A ZĂ  C U  M I N E  —  C E  S - A  S C H I M B AT  C O N C R E T

V R E I  SĂ  C O N S T R U I EȘT I  A S TA  Î N  G R U P,  C U  G H I D A J ?

Exercițiul acesta e structura atelierului „De la talent la ofertă" — 3.5 ore, grup restrâns, cu

follow-up online. Următoarea ediție se anunță în curând.

ioanaalbulescu.ro/ateliere
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D E  C E  T U  —  Ș I  N U  A LT C I N E VA  C A R E  FA C E  A C E L AȘ I  L U C R U

Răspunsul la această întrebare e diferențiatorul tău. Scrie primul lucru care îți

vine.

Ce faci diferit față de alții din domeniu — chiar dacă ți se pare banal?

La ce te pricepi și alții se chinuie — inclusiv cei din același domeniu?

Ce spun cei cu care ai lucrat că au primit în plus față de ce așteptau?
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P R EȚU L  P E  C A R E  Î L  E V IȚ I  SĂ  Î L  C E R I

Cei mai mulți se blochează la pricing — nu din lipsă de valoare, ci din lipsă de

claritate.

Îmi e teamă că e prea mult și pleacă clientul

Nu știu cum să justific prețul în cuvinte

Mă compar cu alții din piață și cobor prețul

Simt că nu am destulă experiență ca să cer mai mult

Prețul pe care l-aș cere dacă aș fi sigur/ă pe valoarea mea:

Ioana Albulescu · Strateg de Sens ·  ioanaalbulescu.ro Numele meu:


